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Titulok / Title

- produkt / sluzba / technoldgia, ktorl pontkate / hladate

- kl'agovy typ spoluprace

(Priklad: ,Slovenska spolocnost’ zaoberajica sa dizajnom a vyrobou
kuchynskéhoakupelTiovéhonabytku hladdzahraniénych subdodavatelov*)

Zhrnutie / Summary

- krajina pdvodu + oblast’ podnikania

- produkt / sluzba / technoldgia, ktort pontkate / hladate

- v3etky typy spolupréce, o ktoré mate zaujem cielené krajiny,
s ktorymi chcete nadviazat' obchodny vztah (ak ich je
maximalne 5, piSte menovite)

(Priklad: Slovensky vyrobca a dizajnér kuchynského a kipelfiového
nabytku ma zdujem nadviazat spoluprdcu s vyrobcami ndbytku
a nabytkovych dielov na dlhodobd spoluprdcu a podpisanie
subdoddvatel'skej dohody. Spolocnost’ ma zaujem najma o spolupracu
s krajinami ako je Nemecko, Belgicko, Holandsko a Finsko, ... struény
popis Ziadosti).

Popis / Description

- krajina pdvodu + oblast’ podnikania

- rok vzniku firmy, ako sa vyvijalo jej pésobenie od zaloZenia,
cielova skupina

- produkt / sluzba / technolégia, ktorl ponukate/hladéte:
detailny popis zrozumitelny aj laikom, bez skratiek
a konkrétnych nazvov produktov / sluzieb / technoldgii,
hlavnd oblast’ aplikovania produktu / sluZieb / technolégie

- zddvodnenie v3etkych vybranych typov spoluprdce: PRECO
boli vybrané prave tie typy spoluprace? (aky je zelany
vystup medzinarodného partnerstva?), AKO si predstavujete
medzinarodnu spolupracu? (vsetky vybrané typy spoluprace
musia byt konkrétne vysvetlené, nielen vymenované)

Vyhody & inovacie / Advantages & innovations

- vyhody a inovativnost’ produktu / sluzby v porovnani
s konkurenciou na slovenskom trhu

- konkurenéné vyhody, t.j. ¢o vas robi vynimocnymi a preco
by si mal vybrat' zahrani€ny partner prave vas?

- pouzite konkreétne €isla (napr. kolko ks produktov dokazete
vyrobit’ za aké ¢asové obdobie?)

Kl'i¢ové slova / Market & technology keywords

- maximalne 5 kltcovych slov (SBA vam posle zoznam.
V pripade, Ze si neviete vybrat, slovne popiste oblast’
vasho podnikania.)



Klient / Client

- typ a velkost' podniku

- rok zaloZenia

- NACE kl'G¢oveé slova (SBA vam posle zoznam. V pripade, ze
si neviete vybrat, slovne popiste oblast’ vasho podnikania)
obrat (v mil. EUR)

- ak disponujete nejakymi certifikdtmi alebo sa zapajate do
sutazi

- uved'te vSetky jazyky, ktorymi sa dohovorite

Hl'adany partner / Partner sought

- typ a oblast aktivity zahrani¢ného partnera na kazdd
vybranu spolupracu
- Uloha buddceho partnera (ako bude vyzerat’ vasa spolupraca?)

Typy partnerskej spoluprace / Types of partnership
considered

I

Vyberte si ponuku alebo dopyt. V jednom profile vyberte
maximdlne 3 typy spoluprdce, ktoré detailne popisete:

1. obchodne profily (Business Offer alebo Business Request)
akvizitna dohoda
- finan¢nd dohoda
- dohoda o spoloénom podniku
- licenénd dohoda
- reciprofna vyroba
- komer¢nd dohoda
- distribu¢na dohoda
- koncesiondrska dohoda
- dohoda o poskytovani sluzieb
- vyrobna dohoda
- outsourcing
subdoddvatel'ska dohoda
2. techno|0g|cke profily (Technology Offer alebo Technology
Request)
komercnd dohoda s technickou asistenciou
- finantna dohoda
- dohoda o spolo¢nom podniku
- licentna dohoda
- vyskumna spolupraca
- technickd spolupraca
- vyrobna dohoda
dohoda o poskytovanl sluZieb
3 vyskumno vyvojové profily (Research & Development Request)
- podrobnosti o konkrétnej vyzve (programme call)

Prilohy / Attachments

- moznost pripojit’ fotky (max 4MB/1fotka)
- fotky nesmu obsahovat’ ndzov firmy, produktu a pod.
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profil piSte v 3. os. j. €. (Napr.: Slovensky vygrobca ndbytku
hladd... Firma ma dlhorocné skdsenosti v oblasti...)
nepouzivajte skratky, akronymy, marketingové popisy

myslite na to, Ze ide o anonymny profil, t. j. Ziadne ndzvy
produktov, firmy a pod., ¢im sa chranite pred konkurenciou
nekopirujte texty v jednotlivych kolénkach (zhrnutie a popis
firmy nesmu byt totozZné)

nepouzivajte prilis dlhé a komplikované vety

vyhybajte sa vSeobecnym frazam ako napr.: vyhodné ceny,
vysoko profesionalni / jedinecni / inovativni zamestnanci /
produkty / sluzby/ technolégie, spolahlivi partneri

bud'te konkrétni a Specifikujte: vyjadrujte sa kvantitativne
(tj. cislami), spomerite v3etky certifikaty, medzinarodné
Uspechy v sutaZiach, ¢lenstva v organizaciach, dobrovolnictvo,
konkrétne vysledky spoluprace so zahraniénymi partnermi
a pod.

v pripade, Ze si nie ste isti v anglickych vyrazoch, vypiste profil
v slovenskom jazyku, SBA vdm poméZe s prekladom

viimajte si pomocné €isla v zdtvorke (tzv. ,characters®),
t.j. kolko znakov (pismen) ma obsahovat’ dand kolénka, nepiste
viac, ani menej (vyuzivajte ,zlaty stred)

nezabudnite, Ze titulok a zhrnutie (,title* a ,summary®) vidia
potencialni partneri na spolupracu ako prvé a na zaklade toho
sa rozhodnd, ¢i budd citat' dalej, preto im venujte najvacsiu
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SLOVAK | BUSINESS | AGENGY

Slovak Business Agency
Karadzi¢ova 2,811 09 Bratislava

Tel. +421 220363 170 (270)
een@sbagency.sk
www.een.sk
www.sbagency.sk

Tento letdk vydava Slovak Business Agency v rdmci iniciativy Enterprise Europe Network, spolufinan-
covany Eurdpskou komisiou. Obsah tohto letdku nepredstavuje nazor ani oficidlne stanovisko Europskej
komisie, EASME alebo dal3ich eurdpskych institucii.



